MODUL 4: DEIN ERFOLGREICHER UND LEICHTER LAUNCH
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SCHRITTE ZU DEINEM LEICHTEN UND ERFOLGREICHEN LAUNCH:

1. Nutze deine erarbeitete Launch-Strategie aus dem Mini-Onlinekurs als Haupt-Launch-
Strategie. Erganze sinnvolle Nebenstrategien, die zu DIR, deinem KUNDEN und deinem
ONLINEKURS passen. Du kannst Ads als Erganzung nutzen, diese funktionieren nach
meiner Erfahrung aber nur als Verstarker einer stimmigen Strategie, konnen eine
solche aber nie ersetzen!

2. Entwickle deine sinnvolle Pre-Launch-Strategie, die optimal zu deiner Launch-Strategie
und naturlich zu DIR passt.

3. Ubertrage alle Daten und Termine in einen Launch-Plan und erganze ihn nach und
nach. So behaltst du den Uberblick und stellst sicher, dass es nicht zu viel wird.
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4. Stelle dein unwiderstehliches Angebot zusammen (Achtung: Es ist nicht nur dein
Onlinekurs!) und nutze es in deiner Promotion.

5. Lerne deinen 5*-Kunden mit allem, was ihn wirklich bewegt genau kennen.
LSprich” direkt mit ihm in allem, was du an Content erstellst. Er oder sie wird es spuren.

6. Erstelle genialen Content, der deinem 5*-Kunden ein Wie-fur-mich-gemacht-Gefuhl gibt.

7. Schreibe E-Mails, die deine 5*-Kunden begeistern (und die auf angenehme Art
verkaufen)

8. Plane alle MaBnahmen fur die heiBe Launch- und Verkaufs-Phase. Uberlege dir genau,
wann dein 5*-Kunde was und wie von dir héren muss, damit er am Ende eine ganz
klare Entscheidung treffen kann, ob dein Onlinekurs JETZT das richtige fur ihn ist.

9. Evaluiere deine Onlinekurs unbedingt. Sonst verpasst du wertvolle Chancen, ihn zu
optimieren und damit noch mehr Menschen zu erreichen. Selbst bei einem
»Schlechten” Launch (aka du erreichst deine Ziele nicht), kannst du mindestens 50%
aller erstellten Materialien weiter verwenden. Bei einem guten Launch sind es 70-90%.
So sparst du jede Menge Zeit und erreichst beim nachsten Launch leicht eine noch
héhere Conversion Rate.

Sieh deinen Launch als Experiment (und hab Spal? dabei!). PS: KEIN Experiment
funktioniert beim ersten Mal perfekt.

10. Je besser deine Grundlage aus dem Live-Launch ist, umso leichter kannst du ihn jetzt in
einen erfolgreichen Evergreen-Funnel, der ,immer” verkauft, umwandeln.

DEINE NOTIZEN:
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GROW & SCALE YOUR LAUNCH WITH EASE
MACH MEHR AUS DEINEM LAUNCH & VERVIELFACHE DEINEN LAUNCH-ERFOLG.

YOUR szs/tw WAY

Mochtest du mit mir gemeinsam einen Schritt weitergehen? Dann begleite ich dich gerne auf
deiner gesamten Launch Journey. Das sind alle Schritte von 1 bis 10, die zu deinem profitablen
und skalierbaren Launch, der genau zu dir passt und dich nicht ausbrennt, gehdren.

ACTION TAKER BONUS: FUr 72 h nach Freischalten des 4. Mini-Kurs-Moduls fur dich, gilt mein
Special, das ich dir im zweiten Teil des 4. Moduls vorstelle. Wenn dir der Mini-Onlinekurs
gefallen hat, wirst du den Launch Guide lieben! <3

Alle Informationen zum Launch Guide: https://www.simoneweissenbach.com/launchguide

Wenn du noch Fragen hast, Uberlegst, welche Variante
(guided oder self guided) fur die am besten ist oder du
Ich bin dein nicht sicher bist, ob der Launch Guide JETZT das richtige

: fUr dich ist, dann buch dir sehr gerne ein 15-minutiges
Ladn 8 :

kostenfreies Gesprach mit mir oder schreib mir an

INDIVIDUELLE STRATEGIE + GEMEINSAMER WEG

= NACHHALTIGER ERFOLG sw@simoneweissenbach.com (ebenso fur den Action

Taker Code).

(Wenn du deinen Gespréchstermin innerhalb der 72h buchst, gilt das Special fiir dich, wenn du dich nach unserem
Gesprdch fiir den Launch Guide entscheidest, auch wenn das Gesprdch erst nach den 72 h stattfindet.)

Egal, ob du dich fur eine gemeinsame Reise im Launch Guide entscheidest oder ob du den
Weg alleine gehen mdchtest: Geh ihn! Lass den Mini-Onlinekurs nicht zu einem Kurs werden,
den du angehort hast, aber ohne die Dinge umzusetzen. Du weil3t genau, was jetzt zu tun ist.
Setze die Schritte fur dich um oder nutze die Abkirzungen im Launch Guide. Ich habe eine
grolRartige Reise fur dich vorbereitet. ©

Denk an die Menschen, fur die dein Kurs so viel verandern kann und was du flr sie bewirken
kannst. Mach mehr aus deinem Launch und lebe die Freiheit, die DU dir winschst.

Ich wirde mich unheimlich freuen, dich noch weiter auf deiner Reise zu begleiten!

Enjoy the journey & create your own adventure!
SiULLQ
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